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Was gefillt IThnen aus
Praktikantinsicht bisher am
Beruf des Anwalts besonders?

Wasich am Beruf des Anwalts
besonders faszinierend finde, ist die
hohe Dynamik sowohl in Bezug auf
die Tatigkeiten alsauch auf die
emotionalen Aspekte. Mir gefillt es
sehr, dass ein Anwaltim Laufe des
Tages mit verschiedenen Klienten und
unterschiedlichen rechtlichen
Themen konfrontiert wird, und dass
jeder Fall einen anderen emotionalen
Ansatz erfordert. Esist ein Beruf, in
dem man nie aufhoért zu lernen; man
kann sowohl durch juristische
Recherchen als auch durch die
Bekanntschaft von vielen Kunden
immer etwas Neues lernen.

Mit welchen Rechtsgebieten
beschiftigen Sie sich besonders
gerne? Und weshalb?

Ich beschéftige mich oft und sehr
gerne mit Aufgaben im Bereich des
Privatrechts, des Strafrechts und des
Familienrechts, da dies die Bereiche
mit den meisten Fallen sind, vor
allem aber auch mit den
unterschiedlichsten Fillen
untereinander. Diese drei
Rechtsgebiete haben mich schon
immer besonders fasziniert, auch
wiahrend meines Jurastudiums im
Bachelor.
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Wie sieht ein klassischer Tag als
studentischer MA in einer
Anwaltskanzlei aus?

Ein Tag als studentischer Mitarbeiter in
einer Anwaltskanzlei ist sehr
dynamisch und die Aufgaben variieren
stark, besonders wenn man mehrere
Anwilte gleichzeitig unterstiitzt. Zuerst
iberpriife ich meine E-Mails, um
sicherzustellen, dass nichts Dringendes
vorliegt, sobald ich das Biiro betrete.
Dann beginnt der Tag mit der
Organisation des Biiros und der
Gewahrleistung eines einladenden
Raums flr die eintretenden Kunden.
Danach kann der Tag sehr
unterschiedlich verlaufen. Zu den
haufigsten Aufgaben gehoren die
Kommunikation mit den Kunden und
deren Anfragen wie
Terminvereinbarungen und dhnliches,
die Organisation des Terminkalenders
und die Koordination von
verschiedenen Fristen und Terminen,
Fristerstreckungsgesuche, die
Vorbereitung von Beilagen zu
Eingaben, die Eroffnung neuer
Mandate und viele andere Aufgaben. In
letzter Zeit habe ich mich auch oft mit
der Verfassung von Texten fiir unseren
Blog und Beitrigen fiir unsere Webseite
beschaftigt. Daich fiinf verschiedene
Sprachen spreche, kiimmere ich mich
auch oft um Ubersetzungen von
Dokumenten, Videos oder darum,
direkt mit Personen in Kontakt zu
treten.
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Welche beruflichen Ziele verfolgen Sie im
juristischen Bereich?

Ich beabsichtige, mein Studium fortzusetzen und
einen Master-Abschluss in Jura an der Universitit
Luzern zu absolvieren, um meinen Weg zur
Anwaltschaft fortzusetzen. Im Bereich des Rechts
muss ich noch evaluieren, auf welchem Gebiet ich
mich spezialisieren mochte, jedoch wiirde ich - wie
oben erwihnt - eine Spezialisierung im Strafrecht,im
Privatrecht oder im Familienrecht bevorzugen.

Was sollte eine Person unbedingt mitbringen,
wenn Sie ein Jurastudium mit anschliessender
Tatigkeit in einer Anwaltskanzlei anstrebt?

Jemand, der sich fiir eine Tatigkeit in einer
Anwaltskanzlei entscheidet, sollte unbedingt tiber
gute organisatorische und analytische Fahigkeiten
verfiigen. Dies gilt sowohl fiir das Jurastudium, das
eine sorgfiltige Organisation erfordert, als auch fir
die Arbeit in einer Anwaltskanzlei, insbesondere
wenn man gleichzeitig mit verschiedenen Aufgaben
konfrontiert wird. Analytische Fiahigkeiten sind
wichtig, um die Herausforderungen des Studiums zu
bewaltigen und zu verstehen, was Prioritat hat und
was es zu bewerten gilt.
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Eine weitere wichtige Eigenschaft, die einen guten
Anwalt auszeichnet, ist Neugier. Oftmals werden
Gesetze tiberarbeitet, und um auf dem Laufenden zu
bleiben, ist es notwendig, sich stindig weiterzubilden
und umfangreiche Recherchen durchzufiihren.

Dennoch sind berufliche Fahigkeiten nicht alles; eine
grofse Rolle spielen auch kommunikative
Fahigkeiten. Jemand, der in diesem Bereich arbeiten
mochte, muss in der Lage sein, klar und entschieden
zu kommunizieren, gleichzeitig jedoch ruhig zu
bleiben. Oft sind Kunden nervos oder aufgebracht,
daher ist es wichtig, dass der Anwalt seine Emotionen
im Griff hat, objektiv und ruhig bleibt und dem
Kunden Sicherheit vermittelt. In Bezug auf
Verhalten ist es wichtig, Stress zu bewaltigen, sowohl
aufgrund der verschiedenen Falle als auch aufgrund
von Fristen.

Last but not least ist es, insbesondere wenn man in
einer internationalen Kanzlei arbeitet, wichtig, so
viele Sprachen wie moglich zu beherrschen. Dies zieht
im Allgemeinen die Kundschaft an, gewinnt jedoch
insbesondere das Vertrauen der Kunden, da die
Moglichkeit, in ihrer Muttersprache zu sprechen,
von grofSer Bedeutung sein kann.
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